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Spar- und Leihkasse Frutigen AG - Transaktionsbezogene Anlageberatung

«Mit dieser neuen Art der Beratung bieten wir einen weiteren
Kundenvorteil. Damit kénnen wir den Bediirfnissen einer bestimmten
Gruppe von Anlegerinnen und Anlegern gerecht werden», sagt
Mario Burkhalter. «Die Spar- und Leihkasse Frutigen AG pflegt
bewahrte Modelle und bleibt offen fiir Neues.»

P

Doch wie funktioniert «transak-
tionshezogene Anlageberatung»?
Schliesslich kann man sich fast al-
les und auch nichts darunter vor-
stellen...

Mario Burkhalter, Bereichsleiter An-
legen und Sparen bei der SLF, weiss
Rat: «Bei der transaktionshezogenen
Anlageberatung liegt der Fokus auf
konkreten Transaktionen oder In-
vestmententscheidungen fiir einzel-
ne Aktien, Fonds oder Indizes. Dabei
liegt der Anlageentscheid stets bei
den Kundinnen und Kunden, die aber
auf das grosse Wissen der Bank zu-
riickgreifen kénnen.» Der Kastentext
«Anlagelosungen der SLF» gibt eine
Ubersicht iiber die verschiedenen
Produkte und ihre Zielgruppen. Er

Transaktionsbezogene
Anlageberatung in Kiirze

Beratung und personliche Anlage-
empfehlungen erfolgen aufgrund der
Bediirfnisse von Kundinnen und
Kunden. Fiir die Strukturierung
und die Uberwachung des Bera-
tungsportfolios bleiben diese selbst
verantwortlich. Die transaktions-
bezogene Anlageberatung ergéinzt
somit das Anlageangebot der SLF
optimal. Sie ldsst den Anlegenden
den gewiinschten Freiraum, er-
moglicht aber den einfachen Zu-
gang zu den bendtigten Informa-
tionen fiir einen fundierten Anla-
geentscheid. Und dies erst noch zu
fairen Konditionen.

hilft, das Produkt «Transaktionsbe-
zogene Anlageberatung» besser ein-
zuordnen.

Bediirfnis - Beratung - Transaktion
Wer die Méglichkeit und das Be-
dirfnis hat, Geld selbst aktiv an
den Anlageméirkten zu investieren,
sich dabei aber bei Unsicherheiten
vor einem Anlageentscheid durch
die Bank beraten lassen will, ist bei
dieser Dienstleistung genau richtig.
Die Beratung umfasst Empfehlungen
zum Kauf, Verkauf oder zum (Be-)
Halten von bestimmten Wertpapie-
ren sowie Hinweise auf Investment-
moglichkeiten. Mit den erhaltenen
Informationen kann die Kundschaft
schliesslich entscheiden, ob sie die
Transaktion, also den Kauf oder Ver-
kauf von Wertschriften, ausfiihren
will.

Transaktionsbezogene Anlagebe-
ratung - ein Fremdwort mehr...
Wie definieren Sie als Fachmann
den Begriff?

Mario Burkhalter: Dank unserem
neuen, modernen Research Tool
sind wir in der Lage, basierend auf
den zum Beratungszeitpunkt verfiig-
baren Marktdaten, Einschitzungen
zu iiber 6500 Unternehmen weltweit
und zu rund 15000 Anlagefonds ab-
zugeben. Auch mehrere Branchen
und Sektoren sowie 50 Indizes geho-
ren zum Research-Umfang, von wel-
chem Kundinnen und Kunden profi-
tieren konnen. Die Beratung bezieht
sich jeweils auf einzelne Transak-
tionen, ohne dabei das gesamte
Kundenportfolio zu beriicksichtigen.
Die Bank berét ihre Kundinnen und

Die Anlageberatung, die
perfekt zu lhnen passt.

Kunden nach bestem Wissen und Ge-
wissen und mit der gleichen Sorgfalt,
wie wir sie in unseren eigenen Ange-
legenheiten anwenden. In jedem Fall
entscheidet die Kundschaft eigen-
stindig, ob sie den Empfehlungen
der Bank folgen mochte oder nicht.
Die Bank entscheidet niemals, ob
ein Finanzinstrument gekauft oder
verkauft wird. Um moglichst ange-
messene Empfehlungen abgeben zu
konnen, holen wir von unseren Kun-
dinnen und Kunden Informationen
betreffend die vorhandenen Kennt-
nisse und Erfahrungen zu den the-
matisierten Anlageinstrumenten ein.
Daran richten sich dann unsere per-
sonlichen Empfehlungen aus. Die da-
raus resultierenden Borsenauftrige
erfolgen direkt beim Kundenberater
oder der Kundenberaterin.

Wie funktioniert der Informations-
austausch zwischen dem
Beratenden und den Anlegenden?
Der Anstoss des Informationsaus-
tauschs kann von beiden Parteien
erfolgen. Unser Research ermdglicht
es uns, mit individuellen Investitions-
ideen auf die Kundschaft zuzugehen.
Natiirlich konnen aber auch Anle-
gerlnnen aktiv die Einschédtzung ih-
rer Ansprechperson bei der Bank
einholen.

Bei lhnen daheim.

Ihre Bank seit 1837

Wer ist lhr Zielpublikum?

Das Angebot richtet sich an Men-
schen, die selbst aktiv Anlageent-
scheide treffen mochten. Bei Be-
darf wollen sie vor dem Kauf oder
Verkauf von Wertschriften aber auf
kompetente und fachkundige Ein-
schitzungen der Bank zuriickgreifen
konnen. Das Produkt setzt aber vo-
raus, dass sich die Kundinnen und
Kunden iiber die Markte informieren
und somit auch interessieren.

Sind das Menschen, die eher
kurzfristig investieren moéchten?

SPAR- UND LEIHKASSE
FRUTIGEN AG

Ihre Bank seit 1837

Anlagelésungen der SLF

Vermdogensverwaltung

Sie delegieren den Anlageentscheid
an die Bank. Unsere Spezialisten
iibernehmen die aktive Bewirtschaf-
tung des einbezahlten Betrags. Uber
die erwirtschafteten Ergebnisse
werden Sie laufend transparent
und zeitnah informiert. Bereits ab
Fr. 25000 koénnen Sie in unser Opti-
oder FelxPortfolio investieren.

Transaktionsbezogene Anlage-
beratung

Dieses Produkt ist optimal fiir aktiv
handelnde Anlegende, die regel-
maéssig Transaktionen durchfiihren
und bei Bedarf auf eine fachkun-
dige Beratung zuriickgreifen wol-
len. In jedem Fall féllen Sie den An-
lageentscheid selbst. Es gibt keine
Mindestbetrdge fiir Transaktionen.

Execution only

Sie fédllen Thre Anlageentscheide
selbststindig. Sie wissen genau,
was Sie wollen, verzichten auf
Beratung von uns und profitieren
stattdessen lieber von giinstigen
Konditionen. Execution only-Kun-
dinnen und -Kunden nutzen unsere
Bank als Verbindung zur Borse. Sie
verwalten Thre Anlagen also selbst-
stindig, auf eigene Verantwortung
und sind an keinen Mindestbetrag
gebunden.

Nein. Es sind Personen, welche ge-
nerell von den Chancen der Anlage-
mérkte profitieren wollen. Kurzfris-
tige Investitionen entsprechen nicht
unserer Anlagephilosophie. Neben-
bei: transaktionsbezogene Anlagebe-
ratung erfordert keinen minimalen
Anlagebetrag und steht allen offen.

Sie verfiigen tber teils sehr lang-
jahriges Personal...

Damit profitieren unsere Kundinnen
und Kunden von einer konstanten
Ansprechperson. Diese Kontinuitét
schafft Vertrauen und erméglicht eine
langfristig ausgerichtete Anlagebera-
tung. Dank des umfassenden Fach-
wissens und der teils langjihrigen
Beziehungen konnen wir massge-
schneiderte Anlagevorschldge anbie-
ten, die genau auf die Bediirfnisse
unserer Kundinnen und Kunden ab-
gestimmt sind.

2025 ist noch jung. Welchen Tipp
geben Sie unseren Leserlnnen fiirs
neue (Banken-)Jahr mit?

Mario Burkhalter
Bereichsleiter Anlegen und Sparen,
Prokurist

Ausbildung: Dipl. Bankwirtschafter HF,
CAS Anlageberatung; seit 18 Jahren
fur die Spar- und Leihkasse Frutigen
AG tatig; Hobbys: Sport und Familie.
Mario Burkhalter ist fiir das Anlage-
geschaft und die Vorsorge verantwort-
lich. Zudem betreut er ein eigenes
Kundenportefeuille.

Dank seiner langjahrigen Praxiser-
fahrung ist Mario Burkhalter ein
kompetenter Gesprachspartner in
samtlichen Bankthemen. Er wohnt mit
seiner Familie in Krattigen.

In Zeiten von tiefen Zinsen kann ei-
ne Investition in Wertpapiere eine in-
teressante Optimierungsmoglichkeit
darstellen, welche iiber Zeit eine
deutlich Mehrrendite erwarten ldsst.
Natiirlich miissen die entsprechenden
Voraussetzungen erfiillt sein, wie zum
Beispiel ein ldngerer zeitlicher Anla-
gehorizont.

Vielen Dank fiirs Gespréch!

Bequem zum Termin:

Und hier geht’s zu lhrer persdnlichen
Ansprechperson fur die transaktions-
bezogene Anlageberatung:

https: / /www.slfrutigen.ch/uber-uns/
kundenberatung

SLF

anlegen

Gleich zu Gleichem gesellt sich gern — darum bringen wir zusammen, was zusammen gehort: Gerade bei der Anlageberatung brauchen Sie einen Partner, der immer an lhrer Seite ist.
Treu — und am liebsten ein Leben lang. Das passt. Denn Individualitét ist bei uns kein Luxus, sondern das Ergebnis einer bediirfnisgerechten Beratung. Wir freuen uns auf Ihren Anruf.
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